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In ce perioada ati fost elev la CT API?

2001-2005

Va amintiti cu placere de colegii dumneavoastra?

Am fost foarte apropiati si foarte uniti, fapt pentru care si acum ne
bucuram cand ne revedem.

Cum va petreceati timpul liber si in ce mdsurda va intalneati colegii
inafara scolii?

In afara scolii ne intalneam si jucam fotbal, tenis de masa si ieseam la o
prajitura la cofetaria Scala, din apropierea scolii.

Ce ,sotii” ati facut ca elev?

Imi amintesc cd cele mai multe boacdne se intamplau in perioada
practicii. La un moment dat i-am ,imprumutat” Oltcit-ul domnului
profesor cu care faceam orele de practica si ne-am plimbat cu el prin
curte (aveam deja permis de conducere).

Care este cea mai vie amintire din viata de licean?

Sunt mai multe, pe primul loc ar fi prima zi de Bacalaureat.

Ati pastrat legatura cu colegii dupa ce ati terminat activitatea scolara?


https://reparo.ro/

Da, cam cu jumatate dintre colegi.

Care au fost profesorii care v-au marcat viata scolara?

Domnul profesor Mircea Radu, domnul profesor Mirel Matyas.

Va amintiti de cineva in mod deosebit? Cine v-a influentat, in mod
special, evolutia in viata?

Multi dintre profesori m-au influentat, inca si acum dupa atatia ani imi
mai aduc aminte anumite sfaturi. In special domnul profesor Mircea
Radu, pot sa spun cu mana pe inima, ca ne-a oferit foarte multa atentie si
ne-a influentat pe toti din clasa intr-un mod special si unic pe fiecare
coleg in parte. Parca stia totul despre tine, stia cum sa te abordeze, stia
cum sa te faca sa scoti in evidenta atuurile tale, stia cum sa te provoace
sa-ti descopere calitatile ascunse, era dedicat si hotarat sa faca oameni
din noi. Si in ziua de azi regret cat de mult l-am supérat, eram o clasa
doar de baieti.

Aveati o materie preferata?

Sincer doar Matematica m-a tinut prezent si atent 100%, in rest m-au
atras materiile de specialitate tehnica.

V-ati lansat de curand propria afacere, REPARO Mobility. Ce anume v-
a deter-minat sd intrati in ,,zona masinilor”?

Cu Reparo Mobility am inceput in 19.08.2019 dar in domeniul auto
activez de 10 ani, ani in care am trecut prin toate etapele din acest
domeniu, de la maturat si spdlat in atelier pana la administrarea a trei
reprezentante premium din Cluj. Si sa va raspund la ce m-a determinat
sa am acest drum? Nu exista un motiv anume, de mic copil am fost foarte
pasionat de Automobile; pot sd spun ca unchiul meu, care lucra in acest
domeniu mi-a fost un exemplu si a fost unul de impact.



Exista o concurenta destul de mare pe acest segment de piatd. Cum v-
ati gandit obiectivele in acest context? Prin ce ati putea atrage clientii
avand in vedere concurenta acerba din domeniu? De ce sa vind oamenii
la firma dumneavoastra?

Intr-adevir concurenta este chiar foarte mare in acest domeniu si de
aceea nu oferim doar strict serviciul de vanzare si atat, ci si servicii de
mobilitate. Iar punctele noastre forte dupa care ne ghiddm si ne
diferentiem pe piati sunt: Increderea, Calitatea Serviciilor, Transparenta,
Analiza si Serviciile de post-vanzare, practic promovam si oferim servicii
complete de mobilitate, de aici ia nastere si divizia, Reparo Mobility.

Care a fost pasul decisiv in a alege sa porniti afacerea pe care o aveti in
prezent?

Increderea de sine, pofta de actiune si clientii fericiti!

Ce asteptari aveti de la proiectul pilot Reparo Academy?

Tintim si ne straduim sa atragem cati mai multi elevi/studenti pasionati
si interesati, pe care sd-i indrumam si sd le fim exemple atat in perioada
cursurilor cat si in cariera. Avand in vedere ca am o astfel de experienta
printr-un proiect creat de un producator de autovehicule rutiere timp de
trei ani, imi doresc, atat eu cat si colegii mei, sa ddm mai departe
experientele traite si sd& mentoram elevii/studentii care n-au acces la
astfel de informatii si moduri de lucru, intr-un mediu teoretic si practic,
fiind asigurate toate conditiile.

Oricat de atractiv ar pdarea, in spatele unei afaceri de succes se afla
multd muncd, determinare, dar si esecuri. Pentru a construi o afacere
cu un deznodamant fericit ce recomandari ati face tinerilor aflati la
inceput de drum?

Aceasta afacere o pot descrie ca un drum lung, uneori accidentat, uneori
lin, cu multe viraje si derapaje dar tot timpul incheindu-se in siguranta si
cu rezultate peste asteptari, astfel oferind mai multa satisfactie in ceea ce
facem. Recomand tinerilor sa parcurga acest tip de drum de mai multe
ori, sd nu lase sa treaca o zi in care sd nu invete ceva nou si pe urma
garantez ca vor avea o cdldtorie frumoasa si de succes!



